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icgori « B2B Giiven ¢ Yénetim icerigi

B2B Iletisimde Derinlik: Kanit
Temelli Icerigin Karar Vericiyi
Cagiran Yapisi

Slogan degil; karar vericinin riskini azaltan, gtven Ureten ve toplanti cagiran icerik mimarisi.

Yonetici Ozeti

B2B iletisimde guglu icerik, markanin ne kadar iyi oldugunu anlatmaz; karar vericinin belirsizligini
azaltir. Kanit temelli yénetim igerigi, satisin éncesinde given kurar ve toplantiyl “tanisma” degil
“c6zUm dogrulama” zeminine tasir.
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Karar ozeti

B2B iletisimde giiclii icerik, markanin ne kadar iyi oldugunu anlatmaz; karar
vericinin belirsizligini azaltir. Kanit temelli yonetim igerigi, satisin 6ncesinde
guiven kurar ve toplantiyir “tanisma” degil “¢c6ziim dogrulama” zeminine tasir.

icerik seviyesi Zayif yaklasim Karar verici yaklasim

Baslik Genel ve iddiali slogan Spesifik problem ve sonug vaadi

Metin Hizmet anlatimi Problem, risk, finansal etki, ¢6zim mantigi
Kanit Referanssiz iddia Saha gozlemi, metrik, vaka, karsilastirma
CTA Bize ulasin Karar cercevesini birlikte netlestirelim
Olciim Tiklama sayisi icerik ilgisi, rol, sektér, toplanti déniisimii
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1. Satin alma davranisi degisti

B2B alici artik ilk temas dncesinde ciddi arastirma yapiyor. 2024 6sense Buyer Experience Report
bulgularina gére B2B alicilar saticiyla gorismeden 6nce satin alma surecinin yaklasik ylzde 70’ini
tamamliyor; cogu alici ilk temasi kendisi baslatiyor.

Bu durum 6zellikle danismanlik, lojistik teknoloji, operasyonel donisum ve finansal karar alanlarinda
kritik. Clnki karar verici saticiyla gorismeden 6nce kimin neyi ne kadar derin anladigini anlamaya

calisiyor.

Dolayisiyla web sitesi yalniz vitrin degil; karar vericinin zihnindeki riskleri azaltan bir “kanit odasi”
olmahdir.

2. Derinlik neden satis1 hizlandirir?

Yonetici seviyesinde alici, slogan dedil karar kalitesi arar. Hangi problemi nasil cerceveledigine, hangi
riski gérdigliine, hangi metrikle konustuguna ve hangi aksiyonu énerdigine bakar.

Edelman-LinkedIn 2024 Thought Leadership arastirmasina atif yapan kaynaklarda, Ust dlizey karar
vericilerin diistince liderligi iceriginin yeni Uriin veya hizmetleri arastirmaya yoneltebildigi belirtiliyor. Bu,
icerigin dogrudan talep yaratma rolinu guglendiriyor.

Ancak icerik etkili olmak icin uzun olmak zorunda degildir. Etkili icerik; net tez, saha kaniti, finansal
mantik, operasyonel risk ve uygulanabilir aksiyon igerir.

3. Kanit temelli icerik mimarisi

GUcll B2B icerik bes katmandan olusur: problem tanimi, saha g6zlemi, ticari etki, karar cercevesi ve
uygulanabilir sonraki adim.

Bir web sayfasinda bu yapi PDF raporu, kisa yénetim notu, karar matrisi, vaka analizi, kontrol listesi ve
toplanti cagrisi olarak calisabilir.

Amacg cok icerik Uretmek degil; dogru karar vericinin dogru anda “bu kisi bizim problemi anlyor”
demesini saglamaktir.

4. barisanil.com i¢in karar

barisanil.com’da icerik, klasik blog mantiginda degil; yonetim notu ve karar sistemi mantiginda
kurgulanmalidir.

Her icerik bir karar alanina baglanmaldir: lojistik teknoloji, tedarik zinciri, operasyonel verimlilik, finansal
etki, dijital platform, control tower, Al destekli yonetim sistemi.

PDF formu bu nedenle yalniz lead toplama araci degildir; hangi karar vericinin hangi probleme ilgi
gosterdigini anlamaya yarayan sinyal mekanizmasidir.
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Uygulama plam

Bu yonetim notu bir strateji metni olarak degil, aksiyona baglanacak karar cercevesi olarak
kullaniimahdir.

* Her PDF icerigini tek bir karar problemine bagla; genel marka anlatisi Gretme.
e Form alanlarini “ad, e-posta, sirket, unvan” dizeyinde tut; ilk asamada surtinmeyi artirma.
* GA4'te igerik indirme, CTA tiklama, Calendly acma ve form gonderimini ayri event olarak izle.

» 24 saat, 7 giin ve 30 gun raporlarinda yalniz gosterime degil; indirme, rol kalitesi ve toplanti
donustimine bak.

Esik Kriter Beklenen sonug

0-30 gun Konu, veri ve hedef karar netlesir Daginik fikir karar problemine déntstr
31-60 gln Pilot metrikleri ve sahiplik atanir Takip edilebilir is akisi olusur

61-90 glin ilk sonuglar ve 6grenimler raporlanir Olcekleme / durdurma karari verilir

Risk ve guardrails

Kritik uyari

Bu calisma dogrudan yatirim, kredi, hukuk, vergi veya reglilasyon tavsiyesi degdildir. Her finansal
urdn, veri isleme, s6zlesme, 6deme ve platform entegrasyonu; ilgili uzmanlik kontrolleri ve insan
onaylyla uygulanmalidir.

Kaynak notlarn

e 6sense, 2024 Buyer Experience Report duyurusu ve 6zet bulgulari.

» Edelman-LinkedIn 2024 B2B Thought Leadership Impact Report bulgularina atif yapan sektér kaynaklari.
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